
  

Le Rucher des Terres Sauvages
 

VALORISATION au 01/01/2026
  

   Proposition de transmission d'une exploitation de 450 ruches transhumantes et BIO
  avec accompagnement pendant 1 a 2 ans sur la base d'un salariat



  

Situation du siège de l'exploitation à transmettre
dans les Alpes en région Provence Alpes Cote d'Azur

 au nord des Hautes-Alpes et à la frontière de l’Isère



  

Dans le massif des Ecrins, à la confluence des vallées
du Champsaur et du Valgaudemar.

« Aimer la vie ici, c'est aimer l’éloignement et la
nature. Ici est un lieu simple et paisible ! »

✔ Hameau de 30 habitants, pas de voisinage
immédiat, vue nature plein sud sans habitation.

✔ 30 min de Gap ou La Mure (lycée et hôpital),
15 min de St Bonnet (collège et GMS).
5 min des commerces de proximité et médecin



  

Des Fleurs
Les ruchers se situent dans un rayon de moins de 3h de l'exploitation permettant

d'obtenir une forte diversité florale*. 

* Cependant, plus des 2/3 de la production est
réalisé à moins d'1h30 de route.



  

Des Ruchers
Une quarantaine de ruchers qui produisent 9 miels différents*

 * En complément du miel, le pollen et la propolis sont aussi au menu.



  

Les ruchers d'hivernages accueillent de 50 à 80 ruches

Plus petits, les ruchers de production sont de 24 à 40 ruches

Tous les ruchers sont adaptés à l'utilisation de la grue
en récolte ou en transhumance



  

Une partie du miel vendu en demi gros...
 

30 points de vente fidélisés, Bio et/ou direct producteur*

✔ Prix fixe depuis 6 ans pour toutes les boutiques et tous les miels 

=> Tarif pro à 8,5 HT/pot 500grs, 15 HT/kg...

✔ 6 à 7 tonnes de miels brassés à froid et mis en pot pendant la saison !

=> Local spécifique pouvant servir de local a transformation hors saison...

✔ Adhésion à plusieurs démarches environnementales et qualitatives 

=> Agriculture Biologique, Esprit Parc National, concours général agricole

✔ Charte graphique établie par une graphiste très pro et peu onéreuse

=> Création de carte de visite, étiquettes, flyers avec une réactivité assurée

✔ Nom de domaine enregistré et nom commercial déposé a INPI

=> @terressauvages.fr et Le Rucher des Terres Sauvages©

* Par conviction, pas de GMS!  



  

… Et l'autre partie vendu en gros !
 

Sociétaire de la coopérative PROVENCE MIEL

✔ Coopérative solidaire et auto gérée par une soixantaine d'apiculteurs

✔ Apport annuel entre 3 et 8 tonnes selon les années et les récoltes (minimum
demandé 3T)

✔ Prix qui suivent l'évolution du marché de gros et apports payés sur 2 années
glissantes (avantage => réserve de trésorerie, inconvénient => le prix n'est pas
connu avant 2 ans)

✔ Adhésion au SYndicat des Miels de Provence et des Alpes du Sud (SYMPAS)
permettant de rentrer dans la démarche qualité de l'IGP « Miel de Provence » et le
Label Rouge



  

Historique de la structure

✔ 2015 : 1ére ruche et création d'une EI au régime micro BA 

Lancement de mon élevage et travaux de rénovation d'un ancien corps de
ferme sur 3 ans pour aménager une miellerie, une cave à miel, une salle de
conditionnement, 2 habitations distinctes et un espace de stockage.



  

✔ 2015 : 1ére ruche et création d'une EI au régime micro BA / 25 ruches

✔ 2018 : Chef d'exploitation agricole à titre principal (MSA)

 200 ruches produisant du miel vendu en demi gros, passage en Agriculture
Biologique et acquisition d'une grange attenante :  

 



  

✔ 2015 : 1ére ruche et création d'une EI au régime micro BA / 25 ruches

✔ 2018 : Chef d'exploitation agricole à titre principal / 200 ruches

✔ 2020 : CA supérieur au forfait micro BA

 280 ruches avec un CA de plus de 100k euros, entrée à la coopérative
Provence Miel pour vente complémentaire en gros et acquisition d'un
conteneur pour stockage supplémentaire :



  

✔ 2015 : 1ére ruche et création d'une EI au régime micro BA / 25 ruches

✔ 2018 : Chef d'exploitation agricole à titre principal / 200 ruches

✔ 2020 : CA supérieur au forfait micro BA / 280 ruches

✔ 2022 : Passage au régime réel simplifié 
✔ 325 ruches avec CA supérieur à 130k euros sur 3 ans ! Renfort de saisonniers

depuis 1 an (ETP > 1,5) et nouvelle acquisition d'un espace de stockage :



  

✔ 2015 : 1ére ruche et création d'une EI au régime micro BA / 25 ruches

✔ 2018 : Chef d'exploitation agricole à titre principal / 200 ruches

✔ 2020 : CA supérieur au forfait micro BA / 280 ruches

✔ 2022 : Passage au régime réel simplifié / 325 ruches

✔ 2025 : Création d'une EARL et retour au micro BA

 450 ruches et mise en place de l'EARL avec un juriste pour transmettre
l'exploitation et repartir au micro BA. Mise en service de la miellerie dans un
nouveau bâtiment de 100m2.



  

Récapitulatif des surfaces disponibles
 

Dans un premier temps la vente du foncier n'est pas incluse dans l'offre de reprise. Une
Convention de Mise a Disposition a été créé afin de séparer les biens professionnels des

biens personnels. Les deux logements de 35 et 75 m2 sont disponibles à la location.  

Dans un second temps, la vente de l'ensemble du foncier sera envisageable...



  

Le cheptel
✔ L'isolation de toutes les ruches est maximisée

=> Double isolation haute et simple en bas, 2
partitions isolantes

✔ Renouvellement du cheptel à 70% chaque
année

✔ 2 traitements/an à base d'acide oxalique pour
s'assurer d'un point 0 dans l'année

✔ La récolte du pollen permet la fabrication de
pâtes protéinés en cas de disettes

✔ La cire de l'exploitation est analysée
annuellement



  

La miellerie
✔ Pratiquement toutes les machines sont doublées

afin de prévenir la panne en pleine saison

✔ Le rendement peut atteindre 900kg/jour à une
personne

✔ La cire est fondue dans la foulée via une chaudière

✔ La manutention est facilitée grâce au diable,
potence Bassigny et transpalette. Plus question de
porter après la récolte !

✔ Le miel est stocké en fut pour être acheminé vers
les autres bâtiments...



  

✔ PICKUP Toyota simple cabine 50000km avec
plateau, coffres et grue Apijuenda 100 
=> 32 ruches/transhu  (2x15 au plateau)

✔ FOURGON Crafter 4 motion 130000km  
=> 40 ruches/transhu  (2x20 au plateau)

✔ 2 REMORQUES Ansem identiques déclassés
pour permis B (salariés) 
=> 30 ruches/remorque (2x15 au plateau)

✔ AVANT Tecno 425 150h pour transfert de fûts
entre bâtiments, rangement sur palettes,
débroussaillage et aménagement des
ruchers... Et bien plus encore... !

La logistique
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Chiffres clés de l'EARL
 

Evolution et Ratio entre CA/production/nombre de ruches

Analyses et perpectives
✔ Un chiffre d'affaire en constante évolution malgré un marché de gros en forte baisse.

Compensation due à l'augmentation de volume de production et à la part constante
du demi-gros. Le basculement du gros vers le détail ferait bondir le CA.

✔ un EBE également assez constant avoisinant les 40k euros permettant aisément les
investissements.

✔ 1,5 ETP pour le moment avec la possibilité de monter à 2,5, autrement dit, reprise
idéale pour un couple avec 1 saisonnier en renfort.



  

VALORISATION
FINANCIERE

 
(Extrait de la comptabilité qui peut être

fourni ultérieurement )

C'est l'actif que je propose de
transmettre et qui à mon sens,
permet à la structure de rester

fonctionnelle à 100%

 Le Besoin en Fond de
Roulement est d'1/3 (reprise
stocks et du consommable),
le réel cout d'investissement

est de  250k euros



  

FAQ des petits « - » de la reprise... 

✔ Le prix de rachat global d'une structure clé en main est trop élevé. 

=> Pourtant il est calculé uniquement sur les valeurs vénales des immobilisations ! Le prix
proposé ne tient pas compte de la cession des ruchers, des circuits de vente et des circuits
de transhumance ! Ces éléments sont essentiels pour générer le CA projeté... CA qui crée
un EBE permettant d'obtenir un financement adéquat à long terme (crédit sur 10 ans
finançant la reprise totale). Quant aux dettes à court terme, c'est l'assurance d'un fond de
roulement adapté à la structure...

✔ L'achat du foncier n'est pas inclus dans l'offre de reprise. 

=> Mais il n'en n'est pas exclu pour autant : Je suis convaincu que dans un premier temps il
est préférable de rassembler ses forces dans le cheptel plutôt que dans la propriété... A vous
de voir, dans un laps de temps plus lointain, si l'acquisition vous semble nécessaire... En
revanche le logement sur place reste tout a fait possible et même conseillé.

✔ .
Pourquoi passer par le salariat avant de vendre ?
=> La complexité et la diversité de notre métier
impose de partager les compétences au fil des
saisons. Comment connaître les ruchers, les
boutiques, les abeilles... ? Un accompagnement me
semble indispensable. Le salariat permet de profiter
de mon expérience et d'affiner un plan personnalisé
d'accompagnement (1, 2 ou 3 ans?)



  

✔ 2027: Transmission ? 2037: Restructuration toujours possible ! 

Bien que la structure soit saine et autonome financièrement, de nombreux axes de
développement restent possibles comme la vente en détail, l'élevage de reines ou
encore la transformation des produits de la ruche...

FAQ des gros « + » de la reprise... 

Oui, c'est beaucoup d'investissements
personnels. Je me suis beaucoup
(re)découvert à travers ce métier passion. Il
est temps pour moi de passer la main et de
partir vers de nouveaux projets...  Mais pas
avant de transmettre ma structure qui me
semble optimisée et dont je suis fier !

A moyen terme, la reprise du foncier actuel offre
une multitudes d 'opportunités. D'autres achats
immobiliers sont aussi possibles pour un grand
projet d’accueil touristique (chambres d’hôtes,
gites, maison de l'apiculture?). Rêvez, si vous
voulez...

✔ A 48 ans, pourquoi vouloir transmettre son
exploitation pour laquelle autant
d'investissement personnel a été employé?



  

EARL des Terres Sauvages
SIRET n°93851193800012 - CAPITAL de 50 000 euros

 

 Contact: Benoît DOREMUS - 0672098343 – doremiel@yahoo.fr 
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